
Памятка для владельца 

о нюансах продажи бизнеса 

 

 

 

 

 

 

 

 

Звонки и визиты постепенно пропадают и Вы начинаете задавать 

себе вопросы: Почему же никто не купил? Зачем они все  тогда

ходили и все спрашивали? Как тогда продать бизнес? 
 

 

 

 

 

Просим Вас рассмотреть предложение и сообщить результат по:  

телефону 985-917-6737 или по адресу электронной почты: melnikov@proday-biznes.ru 

ВЫ ЗНАЕТЕ, ЧТО САМЫЙ ЗАИНТЕРЕСОВАННЫЙ ПРОДАВЕЦ БИЗНЕСА, ЭТО ЕГО ВЛАДЕЛЕЦ? 

ВАМ ЭТО ЗНАКОМО ИЛИ ЕЩЕ НЕТ? 

Потом приходят брокеры и «вродепокупатели» все спрашивают 

одно и тоже. Брокеры обещают продать за неделю, а 

«вродепокупатели» вот-вот купить, но никто так и не покупает 

Некоторые «вродепокупатели» начинают запрашивать излишне 

подробную информацию и огромный перечень документов, 

исследуют Ваш бизнес без подтверждения своих намерений, а 

потом внезапно просто пропадают или передумывают или 

сообщают, что у них нет денег. 

После сообщения рынку о продаже к Вам идет целый шквал 

звонков и обращений от брокеров и покупателей. 

в среднем 8-10 брокеров и 

2-3 «вродепокупателя» 

в среднем на первичные  

встречи  затрачивается 

около 23 часов времени 

в среднем у 33% собственников,  

после предоставления такой  

подробной информации  

начинаются "странные проблемы" 

в бизнесе от третьих лиц 

при риэлторской схеме  

продажи бизнес продается 

только в 3% случаях!

И это только часть возможного развития событий. 

Мы их знаем намного больше, и знаем что с ними делать!

ХОТИТЕ УВЕЛИЧИТЬ СВОИ ШАНСЫ НА ПРОДАЖУ? 

Мы готовы поделиться с Вами всем нашим опытом, ошибками и 

"фишками" по продаже бизнеса оказывая Вам не посреднические, 

а консультационные услуги 

при нашей подготовке, упаковке и 

стратегии  вероятность продажи 

увеличивается в разы с 3% до 27%

СДЕЛАЙТЕ ПЕРВЫЙ ШАГ! 

Пригласите нас на ознакомительную экспертизу и мы расскажем Вам о вероятности продажи, 

ориентиры по цене и срокам продажи, а также разработаем стратегию продажи и предупредим 

о "подводных камнях". После этого правильно структурируем и упакуем Ваше предложение и в 

завершении проведем размещение рекламы. 

БАЗОВЫЙ ТАРИФ ЭКСПЕРТИЗЫ СТОИТ ОТ 5 000 РУБЛЕЙ

Потому что в среднем у брокера в Москве одновременно в продаже   
42 объекта, а на рынке Москвы продается более 2000 

 
объектов  

из них брокер в среднем за месяц 
продает только 1,5 бизнеса




